[bookmark: _Toc19690]评分办法
	评分因素
	价格部分
	技术文件
	商务文件
	总分值

	分值
	40
	30
	30
	100



	评审项目
	分值
	评分标准

	报价部分（40分）
	40
	满足座谈文件要求且最后报价最低的供应商的价格为基准价，其价格分为满分40分。
其他报价得分=基准价/其他供应商报价×40%×100，高于或等于预算控制价的为无效报价。

	





技术部分
（30分）
	产品安全及节能认证
	15
	（1）相关设备具有 CMA 或 CNAS 资质的第三方检测机构出具的检验合格报告，检验报告内须说明该产品满足耐腐蚀性等级；
（2）相关设备安全防护（防尘、防水）等级达到 IP55 或以上，并提供产品检测报告；
（3）食品接触的设备及餐具为食品可接触材质，具有认证证书。
以上3条。供应商提供证明资料，经认定每满足1条得5分，最多得15分。


	
	货物质量检测
	15
	供应商所供应的产品符合规格要求，近三年(需求公告发布之日起往前推三年)已取得具有第三方检测机构出具的检验合格报告，须提供证书或检测报告复印件(加盖公章)，在符合要求前提下，提供最多的得15分，次多的得13分，依次类推。不提供或提供的不符合要求的不得分。

	商务
文件
（30分）
	货物质量及性能、技术参数响应情况
	10
	根据供应商的提供货物质量及性能、技术参数响应情况进行评审和对比，完全满足或优于用户需求的要求，得10分；有一项不满足或不响应的扣1分，扣完为止，最低得 0 分。


	
	]供货方案
	10
	提供的供货方案（包括但不限于供货流程、项目实施进度、交货期保证措施等）进行综合评审；供货方案全面、合理、有针对性的得10分，每有一处不全面、不合理或无针对性的扣1分，扣完为止，不提供者不得分。

	
	售后服务
	10
	（1）售后服务方案，包括但不仅限于：技术人员配套、服务场地情况、设备配套、售后服务人员配置。评审专家根据售后服务方案详细、完整程度在0-2分之间打分。
（2）根据供应商售后服务方案承担能力、有利于本项目实际可行的优势阐述、售后快速响应时间、售后服务实际性保障等进行评审：售后服务方案详细、完善、售后服务力量保障均提供有效可实现的证明依据阐述且优势明显，得 4 分；售后服务方案比较详细、售后服务力量保障能提供自身实际情况的清晰阐述，有合理、可实现的服务方案且对本项目售后服务较有保障，得 3 分；售后服务方案提供简要说明、售后服务力量保障能提供自身实际情况的清晰阐述，有售后服务基础，但整体对本项目售后服务保障力度较弱，得2分；售后服务方案简单说明、售后服务力量保障未能提供自身实际情况的清晰阐述，对本项目的部分售后服务保障有明显较难实现的，得1分；其他或未提供售后服务方案或无实际有效的售后保障，得 0 分。
[bookmark: _GoBack]（3）售后服务便利性：在本地有长期稳定的服务机构、服务便捷，由供应商直接提供服务的得4分；由供应商直属分支机构或委托代理机构服务的得2分（需提供服务机构的营业执照证明文件），其余0分。




